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IMPARAVEL

Arquitetura de parceria, inventario, medicao e protecao de marca

A tua ambic&o ndo pode continuar refém da tua bateria.
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A oportunidade

Em dois dias, mapear fugas de energia, testar protocolos curtos de estado e sair com um sistema
diario de recuperacdo, foco e execugao.

eExperiéncia de dois dias desenhada para participagéo e execucao.

eCinco portas de comunicacao para publicos diferentes.
e|ntegracao digital posterior que prolonga relacdo e medicéo.
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O publico

Pessoas ambiciosas cuja energia, foco ou recuperacdo ja ndo acompanham o que querem
executar.

eEmpreséarios e gestores.

eComerciais e profissionais autbnomos.
eProfissionais em transicéo.

ePUblico de autolideranca.

eEmpresas, RH e equipas.
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A experiéncia de marca

A presenca do parceiro deve acrescentar utilidade e nunca interromper a dramaturgia.

eHospitalidade e momentos de cuidado.
eContelido ou ferramenta com valor pratico.

e Ativacdo opt-in com consentimento separado.
eIntegracao fisica, digital ou editorial aprovada.
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Inventario possivel

O inventario definitivo depende do recinto, producao e exclusividades contratadas.

eNaming de &rea - nunca do método ou contetildo sem aprovacao.

ePalco e LED em momentos delimitados.

eCredenciais, lanyards, pulseiras e kit participante.

eZona de experiéncia, media wall e hospitalidade VIP.

eConteudo editorial, e-mail de servico ou hub do participante, quando adequado.

GATE

Esta frente s6 avanca depois de proposta, direito, inventario, responsavel e teste
estarem identificados.
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Arquitetura de parceria

Trés niveis modulares, sem precos ou alcance inventados.

eParceiro de experiéncia: presencga Util e inventario essencial.

eParceiro estratégico: integracdo multicanal e hospitalidade.

eParceiro principal: exclusividade de categoria, ativacao e medicdo ampliada.
GATE

Esta frente s6 avanca depois de proposta, direito, inventario, responsavel e teste
estarem identificados.
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Medicao
Relatérios usam dados confirmados e definem denominadores.

eBilhetes e presenca reconciliados.

e|nteracdes opt-in por ativagao.

eEntregas de inventério comprovadas.

eInquérito de recordacdo quando aprovado.

eSem estimativas de alcance apresentadas como pessoas reais.

GATE

Esta frente s6 avanca depois de proposta, direito, inventario, responsavel e teste
estarem identificados.
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Protecao de marca e participantes

Conteudo educativo que nao substitui avaliacdo, diagnéstico, tratamento ou aconselhamento
clinico.

*Nada de alegacdes clinicas, financeiras ou garantidas.

eDados de leads néo séo transferidos sem consentimento especifico.
*Close-ups e depoimentos exigem autorizacao propria.

e AtivacOes acessiveis e com alternativa de participacéo.

GATE

Esta frente s6 avanca depois de proposta, direito, inventario, responsavel e teste
estarem identificados.
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Calendario de ativacao

A parceria acompanha os gates da edicao.

*D-90 a D-60: contrato, categoria, inventario e criativos.
¢D-59 a D-30: producéo, tracking, hospitalidade e compliance.
*D-29 a D-7: QA, formacao da equipa e plano de crise.
eEvento: execugdo, evidéncia e reconciliagao.

eD+1 a D+14: relatorio e debrief.
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Préoximo passo

A equipa recolhe objetivos, categoria, restricdes e proposta de valor antes de desenhar inventario.
*N&o existe preco final enquanto recinto, lotacao e ativos ndo estiverem confirmados.

*Nao existe exclusividade sem ambito, territério e prazo no contrato.
*Nao existe captacdo de dados sem finalidade e consentimento claros.
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